EURO am Sonntag

| lavestoren, die ihr Geld in Immobi-
Jien aniegen wollen, nutzen bei der
‘Wah eines Objekies immer haufiger
das Internet. Dort finden sie viele
Portale, auf denen Hauser présen-
tiert werden. Zu den groBen Anbie-
tern gehiirt die EstateNet GmbH mit
aktuell 175000 Objekten. Die Ge-
sellschaft will nun eine Kooperation
mit dem Verband Deutscher Makler
(VDM) eingehen. {iber die Motive
sprach EURD mit EstateNet-Ge-
schiftsfiihrer Harri JanB:

EURO: Herr JanB, was bringt die
Zusammenarbeit mit dem Ver-
band Deutscher Makler?

JanB: Wir schen das als ein Pilot-
projeke fiir Kooperationen mit
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Harri JanB will Immo-Anleger im
Internet mit mehr Infos versorgen

Maklerverbinden —auch im Aus-
land. Da unser Unternehmen in-
ternational ausgerichtet ist, miis-
sen wir durch derartige Koopera-
tionen dafiir sorgen, dass unsere
Datenbank im In- und Ausland

| Was bringt’s

den Investoren?

mit ausreichend Immobilien-
angeboten gefiillt ist.

EURD: Was haben Anleger denn
von lhrer Zusammenarbeit mit
dem einstigen Konkurrenten?
JanB: Wir verstanden uns nie als
Wettbewerber des VDM. Unsere
Zusammenarbeit mit dem Ver-
band versorgt den Anleger mit
auBerordentlich hochwertigen
Daten fiir seine Immobilien-Re-
cherche.

EURD: Was muss ein Nutzer be-
zahlen, der iiber Sie eine Immo-
bilie kaufen oder mieten will?

JanB; Nichts. Nutzer kénnen bei
uns jetzt und in der Zukunft ko-
stenlos thre Wunschimmobilie
suchen.

EURD: Wie finanzieren Sie sich
dann?

JanB: Makler, die bei uns Objek-
te priisentieren, zahlen dafiir eine
Gebiihr. Ab nichstem Jahr wol-
len wir dazu ein neues System
einfithren. Gezahlt wird dann nur
noch fiir die Zahl der Aufrufe, die
fiir die einzelnen Offerten in un-
serem Portal tatsichlich regi-
striert werden.




